
EXPORTAR PARA CRESCER

São Paulo
21 de outubro de 2009
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Sensibilização
conscientização

Estudo de 
mercado

Formação 
de preços 

para 
exportação APOIO

PROGEX

Confecção catálogo/ 
mostruário

Feiras, rodadas de 
negócios, projeto 

comprador

Comercialização
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Inspeções

Auditorias
Ensaios



�
��('�


,�	��	
	

���%�����	��

,����	
���%�����	��

*���	�
�
�����	������

�.������

Comprador

)+;��3�),AB�



������������������������

 

FILME

Sebrae - SP, abril de 2003 

PROGEX Paulista : início 1999 PROGEX Nacional : hoje
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FUCAPI/AM
NUTEC

CE

CIMATEC/BA

SOCIESC/SC

CIENTEC/RS

IPT e ITAL
Banco de Dados

CETEC/MG

INT/RJ

TECPAR/PR

ITEP/PE

Apoio tecnológico para adequar um produto às 
exigências do mercado externo:

� Melhoria da qualidade;

� Redução de custos;

� Adequação de embalagem;

� Design;

� Superação de  “barreiras técnicas”, prequalificação ou 
qualificação do produto para certificação.

Setores atendidos: praticamente todos
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Principais setores atendidos

12%

5%

18%

5%

16%
8%

20%

16%

2700 - CONFECÇÕES

3400 - PRODUTOS SIDERÚRGICOS
ACABADOS

3700 - EQUIPAMENTOS MECÂNICOS

3900 - BENS DE TELECOMUNICAÇÕES

4000 - BENS ELETROELETRÔNICOS
PARA INDÚSTRIA

4100 - ELETRODOMÉSTICOS

9000 - MÉDICOS-HOSPITALARES

9999 - OUTROS

Números de atendimentos concluídos: 1.000
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Metodologia de atendimento

Análise:

� Produto X Mercado X Exigências/Regulamentos;

� Escopo técnico do trabalho; 
(normas/ensaios laboratoriais)

� Solicitação dos orçamentos;

� Composição dos custos do atendimento .
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Metodologia de atendimento

Termo de Adesão

� O que executar;
� Onde executar;
� Prazos;
� Responsabilidades;
� Cronograma e
� Custo. 
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Metodologia de atendimento

Fase 1 – Diagnóstico

� Viabilidade Técnica e Econômica

(não-conformidades encontradas)

(aporte de sugestões para solução)

Fase 2 – Adequação

� Adequação do produto

(verificar a eficácia das soluções)



Custos do atendimento

Fomento            Empresa                  Total
(não reembolsável)

R$ 18.000              R$ 4.500            R$ 22.500
(fixo)          (contrapartida mínima)

� MPE: até US$ 3.500.000/ano

� PROGEX pode atender a média empresa 

(até R$ 60 Mi/ano)

� Grandes empresas – sem subsídio

R$ 18.000              R$ 10.000            R$ 28.000
(fixo)

Principais características

Critérios para seleção de empresas

� Produto definido;
� Mercado definido, e
� Posicionamento face à exportação.

Operacionalização ágil e desburocratizada

� Contrato global entre agência de fomento e o IPT, e
� Contrato individual com a empresa é simples.

Resultados práticos

� Aferíveis em curto espaço de tempo.



Resultados do PROGEX 
(120 produtos)

ANO US$

2000

2001

2002

2003

14,4 milhões

20,3 milhões

29,8 milhões

40,5 milhões

Fonte: Secex/Camex

Exportações das empresas atendidas

Fonte: Secex/Camex

2003

27.225 34.004 55.298 116.527

2004 2005 Total

Variação 
(%)

2003/2005

IPT/SP

Outros 
Estados

103%

66.968 102.569 111.585 281.129 72%

Total
Export.
Brasileiras

73.084.138

(US$ mil)

96.475.244 118.308.387 287.867.770 62%

2003 / 2005
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Benefícios

� Gera novos exportadores;

� Abre mercados externos mais exigentes (EUA e Europa );

� Possibilita o aumento no volume de exportações das 
empresas que já exportam;

� Possibilita a substituição de importações;

� Aumenta o número de produtos brasileiros 
internacionalmente competitivos;

� Eleva o grau de maturidade tecnológica das empresas , e

� Gera novos postos de trabalho.



Imagem internacional do Brasil, antiga.... 
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5S como ferramenta da qualidade



Imagem internacional do Brasil, hoje....
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Produtos competitivos com qualidade e 
tecnologia agregados

Durante os 7ltimos dez anos, o PROGEX, 
vem contribuindo para que os produtos 
brasileiros alcancem o reconhecimento de 
qualidade internacional. 
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Com o PROGEX o Brasil fica mais próximo do mercado internacional 

Muito Obrigado!

Ílio De Nardi Jr.

ilio@ipt.br

(11) – 3767-4383
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